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Δελτίο Τύπου

ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΑ ΟΜΙΛΟΥ ΟΤΕ ΓΙΑ ΤΟ Α’ ΤΡΙΜΗΝΟ 2008

ΣΥΜΦΩΝΑ ΜΕ ΤΑ Δ.Π.Χ.Π.

· Αύξηση κατά 1,9% στον κύκλο εργασιών του Ομίλου, κυρίως λόγω των επιδόσεων της κινητής τηλεφωνίας 
· Στα ίδια επίπεδα με το αντίστοιχο τρίμηνο 2007 τα καθαρά κέρδη του Ομίλου – συνεχίζονται οι ενέργειες για συγκράτηση του κόστους σε όλο τον Όμιλο

· Αύξηση κατά 2,5% στο EBITDA* του Ομίλου για το Α’ τρίμηνο 2008, εξαιρουμένου του κόστους της πρόωρης αποχώρησης προσωπικού με κίνητρα
· 34,7% το περιθώριο EBITDA* στην ΟΤΕ Α.Ε. το Α’ τρίμηνο 2008, λόγω μείωσης των λειτουργικών εξόδων
· Απόκτηση του 100% των μετοχών της COSMOTE 

Αθήνα, 29 Μαΐου 2008 – Ο ΟΤΕ ανακοινώνει σήμερα τα οικονομικά αποτελέσματα για το Α’ τρίμηνο 2008, με βάση τα Διεθνή Πρότυπα Χρηματοοικονομικής Πληροφόρησης.

Αναλυτικά, τα οικονομικά μεγέθη του Ομίλου ΟΤΕ κατά το Α’ τρίμηνο του 2008 διαμορφώθηκαν ως εξής:
Όμιλος ΟΤΕ (Δ.Π.Χ.Π.)

	(Εκατ. € )
	Α’ τρίμηνο 2008
	Α’ τρίμηνο 2007
	 +/- % 

	Κύκλος Εργασιών
	1.537,5
	1.508,6
	1,9

	Λειτουργικά Έξοδα
	1.298,0
	1.248,3
	4,0

	Λειτουργικά Κέρδη 
	239,5
	260,3
	-8,0

	Καθαρά Κέρδη
	141,1
	140,9
	0,1

	Κέρδη ανά μετοχή (€)
	0,2879
	0,2875
	0,1

	EBITDA
	533,9
	539,6
	-1,1

	EBITDA*
	575,7
	561,7
	2,5

	Περιθώριο EBITDA % *
	37,4
	37,2
	0,2 μον.


* Εξαιρουμένης της επίδρασης προγραμμάτων πρόωρης αποχώρησης με κίνητρα στον Όμιλο από τις εταιρείες OTE και Romtelecom με συνολική πρόβλεψη κόστους € 41,8 εκατ. κατά το Α’ τρίμηνο 2008,  σε σχέση με το αντίστοιχο τρίμηνο 2007 με πρόβλεψη κόστους € 22,1 εκατ.

Σημ. Όπου εμφανίζεται ο όρος EBITDA αφορά στα λειτουργικά κέρδη προ αποσβέσεων.
Σχολιάζοντας τα οικονομικά αποτελέσματα του Ομίλου ΟΤΕ  Α’ τριμήνου 2008, ο Πρόεδρος και Διευθύνων Σύμβουλος του Ομίλου ΟΤΕ, κ. Παναγής Βουρλούμης, δήλωσε: «Το 2008 ξεκίνησε σε στέρεες βάσεις, με όλες τις δραστηριότητες του Ομίλου να παρουσιάζουν ισχυρά λειτουργικά περιθώρια κέρδους, παρά τον έντονο ανταγωνισμό, τις αντιξοότητες στις αγορές που δραστηριοποιούμαστε και το ρυθμιστικό περιβάλλον. Σε μεγάλο βαθμό, αυτό είναι αποτέλεσμα της αυστηρής πειθαρχίας στον τομέα των εξόδων, τόσο στις ταχύτατα αναπτυσσόμενες όσο και στις ώριμες δραστηριότητές μας στην Ελλάδα και στο εξωτερικό. Στον τομέα της σταθερής τηλεφωνίας, στην Ελλάδα και στη Ρουμανία, είναι πλέον εμφανή τα οφέλη των πρόσφατων προγραμμάτων πρόωρης αποχώρησης και των προσπαθειών για συγκράτηση του κόστους, ενώ συνεχίζουμε την προώθηση νέων υπηρεσιών. Στην κινητή τηλεφωνία, κερδίζουμε μερίδιο αγοράς σε όλες τις αγορές που δραστηριοποιούμαστε, διατηρώντας υπό έλεγχο το κόστος απόκτησης νέων πελατών, λόγω και της καλύτερης αξιοποίησης του δικτύου διανομής μας. Οι πρωτοβουλίες που αναλάβαμε ώστε να μετατρέψουμε τον ΟΤΕ σε έναν ακόμα πιο αποτελεσματικό Όμιλο έχουν αρχίσει να αποδίδουν. Σκοπεύουμε να συνεχίσουμε και να εδραιώσουμε τη στενότερη αυτή συνεργασία μας καθ’ όλο το 2008, ώστε να ενισχύσουμε τη θέση μας και να συνεχίσουμε να βελτιώνουμε τις  επιδόσεις μας σε όλες τις αγορές που δραστηριοποιούμαστε. Πιστεύουμε ότι η παρουσία της Deutsche Telekom ως στρατηγικού εταίρου θα επιταχύνει αυτή τη διαδικασία και θα δημιουργήσει συνέργιες προς όφελος όλων των μετόχων».

ΚΥΚΛΟΣ ΕΡΓΑΣΙΩΝ ΟΜΙΛΟΥ

Ο Κύκλος Εργασιών του Ομίλου ανήλθε στα € 1.537,5 εκατ., αυξημένος κατά 1,9% σε σχέση με την αντίστοιχη περίοδο του 2007, γεγονός που οφείλεται κυρίως:

· στην αύξηση κατά 13,2% των εσόδων από την κινητή τηλεφωνία,

· στην αύξηση κατά 11,5% των εσόδων από τη διεθνή τηλεφωνία, η οποία αντιστάθμισε ανάλογη μείωση στα έσοδα από τη σταθερή τηλεφωνία εσωτερικού,

· στην αύξηση κατά 24,1% στα έσοδα από τις μισθώσεις κυκλωμάτων / data,

· στα αυξημένα έσοδα από παροχή υπηρεσιών, 

· στη μείωση των εσόδων από τηλεφωνικούς καταλόγους, λόγω της πώλησης της θυγατρικής εταιρείας Infote τον Δεκέμβριο του 2007.

ΛΕΙΤΟΥΡΓΙΚΑ ΕΞΟΔΑ ΟΜΙΛΟΥ

Τα Λειτουργικά Έξοδα του Ομίλου ανήλθαν στα € 1.298 εκατ. και παρουσίασαν αύξηση κατά 4,0% σε σχέση με το Α’ Τρίμηνο 2007, η οποία οφείλεται κυρίως:

· στο κόστος προγραμμάτων πρόωρης αποχώρησης στον ΟΤΕ και στην Romtelecom που ανήλθε συνολικά σε € 41,8 εκατ. έναντι  € 22,1 εκατ. που ήταν το κόστος την ίδια περίοδο του 2007,

· στις αυξημένες αποσβέσεις, λόγω του επενδυτικού προγράμματος ιδιαίτερα στις εταιρείες εξωτερικού,

· στην αύξηση των λοιπών λειτουργικών εξόδων. 

Αφαιρουμένων των αποσβέσεων και των προγραμμάτων πρόωρης αποχώρησης, τα λειτουργικά έξοδα ανέρχονται σε € 961,9 εκατ. έναντι € 946,9 εκατ. της περσινής περιόδου, παρουσιάζοντας αύξηση κατά 1,6%.
ΚΑΘΑΡΑ ΚΕΡΔΗ ΟΜΙΛΟΥ

Τα αποτελέσματα του Ομίλου, μετά την αφαίρεση των δικαιωμάτων μειοψηφίας, ανήλθαν σε κέρδη ύψους € 141,1 εκατ. και κυμαίνονται στα ίδια περίπου επίπεδα με τα αντίστοιχα της  προηγούμενης χρήσης, που ανήλθαν σε € 140,9 εκατ. 

Τα αποτελέσματα του Α’ τριμήνου επηρεάστηκαν από τα αυξημένα χρηματοοικονομικά έξοδα λόγω δανεισμού στον οποίο προχώρησε ο Όμιλος με σκοπό τη χρηματοδότηση της εξαγοράς των μειοψηφιών της COSMOTE.

Εξαιρουμένων των επιδράσεων των προγραμμάτων πρόωρης αποχώρησης, τα καθαρά κέρδη του Ομίλου, μετά την αφαίρεση των δικαιωμάτων μειοψηφίας για το Α’ τρίμηνο 2008, ανέρχονται σε € 172,4 εκατ. έναντι € 157,7 της αντίστοιχης περιόδου του 2007, σημειώνοντας αύξηση 9,3%.
ΟΤΕ Α.Ε.

Τα Αποτελέσματα της ΟΤΕ Α.Ε. κατά το Α’ τρίμηνο του 2008, διαμορφώθηκαν ως εξής:

ΟΤΕ Α.Ε. (Δ.Π.Χ.Π.)

	(Εκατ. € )
	Α’ τρίμηνο 2008
	Α’ τρίμηνο 2007
	 +/- % 

	Κύκλος Εργασιών
	633,3
	660,9
	-4,2

	Λειτουργικά Έξοδα
	546,1
	584,8
	-6,6

	Λειτουργικά Κέρδη
	87,2
	76,1
	14,6

	Καθαρά Κέρδη
	27,0
	50,3
	-46,4

	EBITDA
	207,6
	206,2
	0,7

	EBITDA*
	219,8
	228,3
	-3,7

	Περιθώριο EBITDA % *
	34,7
	34,5
	0,2 μον.


* Εξαιρουμένης της επίδρασης του προγράμματος πρόωρης αποχώρησης με κίνητρα κατά το Α’ τρίμηνο 2008 (πρόβλεψη κόστους € 12,2 εκατ.), σε σχέση με το αντίστοιχο τρίμηνο 2007 (πρόβλεψη κόστους € 22,1 εκατ.).

Σημ. Με την ενσωμάτωση των αποτελεσμάτων της θυγατρικής OTENET, η συγχώνευση της οποίας με τον ΟΤΕ βρίσκεται στο τελικό στάδιο, ο Κύκλος Εργασιών της ΟΤΕ Α.Ε. το Α’ τρίμηνο ανέρχεται στα € 638 εκατ. και τα Καθαρά Κέρδη στα € 28,7 εκατ.

ΚΥΚΛΟΣ ΕΡΓΑΣΙΩΝ 

Ο Κύκλος Εργασιών της ΟΤΕ Α.Ε. κατά το Α’ τρίμηνο του 2008 ανήλθε στα € 633,3 εκατ. σημειώνοντας μείωση σε σχέση με το αντίστοιχο τρίμηνο του 2007 κατά 4,2%. 

Η μείωση αυτή οφείλεται:

· στην μείωση των εσόδων τηλεφωνίας εσωτερικού κατά 9,1% (μηνιαία πάγια τέλη, έσοδα από κλήσεις σταθερό προς σταθερό και σταθερό προς κινητό), η οποία αντισταθμίστηκε μερικώς από την αύξηση των εσόδων διεθνούς τηλεφωνίας, των εσόδων από πωλήσεις ADSL και των εσόδων από παροχή υπηρεσιών,
· στην απόσχιση του κλάδου των διεθνών υποδομών στην OTE Globe 
· στη μείωση των εσόδων από προπληρωμένες κάρτες.

Η αύξηση των ευρυζωνικών συνδέσεων συνεχίστηκε και το Α’ τρίμηνο του 2008. Οι συνδέσεις ADSL του ΟΤΕ συνέχισαν να αυξάνονται με ταχείς ρυθμούς, ξεπερνώντας τις 861.000 στο τέλος του Α’ τριμήνου 2008. Οι νέες συνδέσεις conn-x το Α’ τρίμηνο 2008 ανέρχονται σε 80.000, στα ίδια επίπεδα με το τελευταίο τρίμηνο του 2007. Σχεδόν το 1/3 των πελατών conn-x έχουν εγγραφεί και στο πρόγραμμα conn-x talk που προσφέρει απεριόριστες αστικές και υπεραστικές κλήσεις. Επιπλέον, τον Μάιο του 2008, ο ΟΤΕ ανακοίνωσε τη διάθεση του OTE all in 1, την πρώτης συνδυαστικής προσφοράς ευρυζωνικής σύνδεσης, σταθερής και κινητής τηλεφωνίας σε ένα μηνιαίο λογαριασμό.

Η πίεση από την ανάπτυξη σε αδεσμοποίητους βρόχους (LLU) συνεχίστηκε και κατά το Α’ τρίμηνο του 2008 αλλά με μικρότερη ένταση. Το Α’ τρίμηνο 2008 προστέθηκαν 95.000  αποδεσμοποίητοι τοπικοί βρόχοι (LLU) έναντι 119.000 το προηγούμενο τρίμηνο.

 

ΛΕΙΤΟΥΡΓΙΚΑ ΕΞΟΔΑ

Τα Λειτουργικά Έξοδα της ΟΤΕ Α.Ε. ανήλθαν στα € 546,1 εκατ., παρουσιάζοντας μείωση της τάξης του 6,6% σε σχέση με το Α’ τρίμηνο 2007. 

Η μεταβολή αυτή οφείλεται κυρίως στα εξής:

· τη μείωση κατά 44,8% του κόστους προγράμματος πρόωρης αποχώρησης του προσωπικού

· τη μείωση κατά 16,3% των αποδόσεων σε διεθνείς παρόχους,

· τη μείωση κατά 7,8% των αποδόσεων σε εγχωρίους παρόχους,

· τη μείωση κατά 7,5% των αποσβέσεων, 

· τη μείωση κατά 4,5% των λοιπών λειτουργικών εξόδων, κυρίως λόγω της μείωσης των αμοιβών σε τρίτους.

ΚΕΡΔΗ ΠΕΡΙΟΔΟΥ
Ως αποτέλεσμα των παραπάνω, τα λειτουργικά κέρδη διαμορφώθηκαν στα € 87,2 εκατ. έναντι € 76,1 εκατ. παρουσιάζοντας αύξηση κατά 14,6%.
Τα καθαρά κέρδη του Α’ τριμήνου 2008 ανήλθαν σε € 27,0 εκατ., παρουσιάζοντας μείωση κατά 46,4% σε σχέση με την αντίστοιχη περσινή περίοδο που έφθαναν τα € 50,3 εκατ. 

Τα καθαρά κέρδη επηρεάστηκαν από τα αυξημένα χρηματοοικονομικά έξοδα, λόγω δανεισμού που συνήψε η ΟΤΕ Α.Ε. μέσω της OTE PLC για την απόκτηση των μετοχών μειοψηφίας στην COSMOTE. 

ΟΜΙΛΟΣ COSMOTE 
ΑΝΑΠΤΥΞΗ ΠΕΛΑΤΕΙΑΚΗΣ ΒΑΣΗΣ ΟΜΙΛΟΥ COSMOTE 

	 
	COSMOTE Ελλάδα
	AMC
	GLOBUL
	COSMOFON
	COSMOTE Ρουμανίας
	ΟΜΙΛΟΣ COSMOTE

	Καθ. νέες συνδέσεις, Α’ τρίμηνο ‘08
	259.868
	28.112
	5.056
	25.407
	621.869
	940.312

	Πελάτες, 31 Μαρτίου ’08
	6.528.495
	1.223.295
	3.877.978
	618.433
	4.238.143
	16.486.344

	Ετήσια αύξηση  
	20,3%
	19,4%
	14,0%
	24,3%
	128,0%
	35,0%


ΟΙΚ. ΣΤΟΙΧΕΙΑ A’ ΤΡΙΜΗΝΟΥ 2008 ΟΜΙΛΟΥ COSMOTE
	(Εκατ. €)   
	A’ τρίμηνο 2008
	A’ τρίμηνο 2007
	+/-%

	Κύκλος εργασιών 
	747,3
	687,6
	8,7

	Λειτουργικά κέρδη 
	139,3
	130,3
	6,9

	EBITDA 
	240,0
	215,2
	11,5

	Περιθώριο EBITDA %
	32,1
	31,3
	0,8 μον.


To Α’ τρίμηνο του 2008 ο Όμιλος COSMOTE ενίσχυσε το μερίδιο αγοράς του σε κάθε χώρα όπου διαθέτει παρουσία, με όλες τις εταιρίες κινητής του Ομίλου να καταγράφουν βελτίωση του περιθωρίου EBITDA. Οι δυνατές αυτές επιδόσεις επιτεύχθηκαν παρά τη μείωση των τελών διασύνδεσης σε Ελλάδα και Βουλγαρία, καθώς και την είσοδο νέων ανταγωνιστών στην πΓΔΜ και, προς τα τέλη του τρίμηνου, στην Αλβανία και τη Ρουμανία.

Η βελτίωση σε όλα τα επίπεδα και όλες τις αγορές είναι το αποτέλεσμα της συνεχιζόμενης δυναμικής συνεισφοράς της ΓΕΡΜΑΝΟΣ στις νέες συνδέσεις, των επιτυχημένων εμπορικών πολιτικών σε κάθε χώρα, καθώς και των λειτουργικών βελτιώσεων που σημειώθηκαν μέσα από την έμφαση που δόθηκε σε πηγές εσόδων EBITDA και στη μείωση του κόστους.
Ο Όμιλος προσέλκυσε 940.000 νέους συνδρομητές κατά τη διάρκεια του τριμήνου, με την πελατειακή του βάση να διαμορφώνεται σε 16,5 εκατ. περίπου, αυξημένη κατά 35% σε σχέση με πέρσι και 6% σε σχέση με το τέλος του 2007. Η ανάπτυξη της πελατειακής βάσης ήταν ιδιαίτερα σημαντική στη Ρουμανία, κατά 622.000 συνδρομητές, ενώ σημαντική ήταν η συνεισφορά και της Ελλάδας, παρά την ωριμότητα της αγοράς. Η ΓΕΡΜΑΝΟΣ συνεισέφερε το 68% των καθαρών νέων συνδέσεων του Ομίλου (εκτός Αλβανίας), από 52% το Α’ τρίμηνο του 2007, αυξάνοντας έτσι σταθερά τη συνεισφορά της στην προσέλκυση νέων συνδρομητών για τον Όμιλο.

Τα ενοποιημένα έσοδα αυξήθηκαν κατά 8,7% το Α’ τρίμηνο και το ενοποιημένο περιθώριο ΕΒΙΤDA αυξήθηκε κατά 11,5% με το περιθώριο ΕΒΙΤDA για τον Όμιλο να βελτιώνεται κατά 0,8 ποσοστιαίες μονάδες.
Ελλάδα – COSMOTE
Η COSMOTE διατήρησε τις δυνατές επιδόσεις της, καταφέρνοντας να αποσπάσει πάνω από το 75% των καθαρών νέων συνδέσεων στη αγορά, τόσο στην καρτοκινητή όσο και στις συνδέσεις συμβολαίου, αυξάνοντας έτσι το μερίδιο αγοράς της σε περισσότερο από 39%. Κατά τη διάρκεια του Α’ τριμήνου η COSMOTE Ελλάδας προσέθεσε 260.000 συνδρομητές, εκ των οποίων το 93% προήλθε από τη ΓΕΡΜΑΝΟΣ.

Κατά τη διάρκεια του Α’ τριμήνου, η COSMOTE προσέθεσε 24.609 καθαρές νέες συνδέσεις συμβολαίου και 235.259 καθαρές νέες συνδέσεις καρτοκινητής, με την πελατειακή βάση της εταιρίας στο τέλος του τριμήνου να διαμορφώνεται στα 6,53 εκατ., αυξημένη κατά 20% σε σχέση με το τέλος Μαρτίου 2007. 

Η κίνηση φωνής (εξερχόμενη και εισερχόμενη) κατά τη διάρκεια του τριμήνου συνέχισε την ανοδική της πορεία, σημειώνοντας αύξηση 38,8%. Το σύνολο των λεπτών της εξερχόμενης κίνησης αυξήθηκε κατά 48,5% το α’ τρίμηνο του 2008. Ως αποτέλεσμα, τα έσοδα από την εξερχόμενη κίνηση φωνής αυξήθηκαν κατά 12% σε σχέση με το Α’ τρίμηνο του 2007.
Η COSMOTE συνέχισε την ανοδική της πορεία σε επίπεδο εσόδων, με κύριο μοχλό τις υπηρεσίες φωνής. Η εταιρία ενισχύει σταθερά το μερίδιό της σε πελάτες, κίνηση δικτύου και έσοδα, χάρη στη στρατηγική της η οποία εστιάζει στο εκτενές, ποιοτικό δίκτυο πωλήσεων, το τεχνολογικά προηγμένο δίκτυο 2ης και 3ης γενιάς καθώς και την ανάπτυξη καινοτόμων ανταγωνιστικών προτάσεων επικοινωνίας.   
ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ COSMOTE (ΕΛΛΑΔΑ) 
	 (Εκατ. €)
	A’ τρίμηνο 2008
	A’ τρίμηνο 2007
	+/-%

	Κύκλος εργασιών
	424,4
	390,0
	8,8

	Λειτουργικά κέρδη 
	133,1
	118,2
	12,5

	EBITDA
	175,5
	158,1
	11,0

	Περιθώριο EBITDA %
	41,4
	40,5
	0,9 μον.


Σε ένα περιβάλλον οξυμένου ανταγωνισμού, η COSMOTE κατόρθωσε να αυξήσει τα έσοδά της κατά 8,8% το Α’ τρίμηνο του 2008. Τα συνολικά έσοδα από υπηρεσίες (εξαιρουμένων των πωλήσεων συσκευών και άλλων μη-τηλεπικοινωνιακών εσόδων) αυξήθηκαν κατά 9,8%. Αυτό είναι το τρίτο συνεχόμενο τρίμηνο ανάπτυξης των εσόδων με ρυθμό άνω του 7%, με επιτάχυνση του ρυθμού ανάπτυξης στο Α’ τρίμηνο του 2008, σε σχέση με το Δ’ τρίμηνο του 2007.

Τα έσοδα από εξερχόμενη κίνηση υπηρεσιών δεδομένων, στις οποίες περιλαμβάνονται τα γραπτά μηνύματα SMS, τα μηνύματα πολυμέσων MMS, το i-mode®, καθώς και άλλες υπηρεσίες προστιθέμενης αξίας, συμμετέχουν κατά περίπου 8% στο σύνολο των τηλεπικοινωνιακών εσόδων σε σύγκριση με περίπου 7,3% στο Δ’ τρίμηνο του 2007. Τον Απρίλιο του 2008 η COSMOTE έγινε ο πρώτος πάροχος ο οποίος παρουσίασε υπηρεσίες HSDPA με ταχύτητα 7,2 Mbps στην ελληνική αγορά, μια κίνηση που υποστηρίχθηκε από μεγάλη διαφημιστική εκστρατεία. Η COSMOTE συνεχίζει να δίνει έμφαση στην περαιτέρω αξιοποίηση της αγοράς δεδομένων στην Ελλάδα τα επόμενα τρίμηνα, βασιζόμενη στο σημαντικό ανταγωνιστικό πλεονέκτημα που διαθέτει στην κάλυψη 3G και HSDPA.

Τα έσοδα από την περιαγωγή των επισκεπτών για το τρίμηνο αυξήθηκαν κατά 42% μέσω της σημαντικά αυξημένης κίνησης χάρη σε νέες συμφωνίες με παρόχους. Ωστόσο, το πρώτο τρίμηνο δεν θα πρέπει να θεωρείται ως ενδεικτικό για τις τάσεις σε επίπεδο έτους, καθώς συνήθως αντιπροσωπεύει μόλις το 5% των ετήσιων εσόδων από περιαγωγή. 

	
	A’ τρίμηνο 2007
	A’ εξάμηνο 2007
	9μηνο 2007
	2007
	A’ τρίμηνο 2008

	AMOU, μικτό (λεπτά)
	153
	163
	169
	170
	177

	ARPU, μικτό (€)
	26,6
	27,2
	27,9
	27,2
	24,1

	Σύνολο Πελατών
	5.428.925
	5.683.633
	5.939.366
	6.268.627
	6.528.495


Το μικτό AMOU το Α’ τρίμηνο του 2008 αυξήθηκε κατά 16% περίπου, στα 177 λεπτά, σε σχέση με το Α’ τρίμηνο του 2007, συνεχίζοντας την τάση των προηγούμενων τριμήνων. Το μικτό ARPU για το Α’ τρίμηνο του 2008 διαμορφώθηκε σε 24,1 ευρώ.
Το EBITDA στην Ελλάδα αυξήθηκε κατά 11% το Α’ τρίμηνο του 2008, με το περιθώριο EBITDA να παρουσιάζει βελτίωση και να διαμορφώνεται στο 41,4% από 40,5% το α’ τρίμηνο του 2007. Η βελτίωση αυτή επιτεύχθηκε παρά τα χαμηλότερα τέλη διασύνδεσης και τις δυνατές επιδόσεις σε επίπεδο νέων συνδρομητών και αντανακλά την εντατική προσπάθεια για τη συγκράτηση του κόστους. 
Αλβανία - AMC

Κατά το Α’ τρίμηνο του 2008, η AMC συνέχισε την ισχυρή αναπτυξιακή της πορεία, καταγράφοντας 28.112 καθαρές νέες συνδέσεις με την πελατειακή της βάση να διαμορφώνεται σε 1,22 εκατ. περίπου, ενισχυμένη κατά 19,4% σε ετήσια βάση.   

ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ AMC

	 (Εκατ. €)
	A’ τρίμηνο 2008
	A’ τρίμηνο 2007
	+/-%

	Κύκλος εργασιών
	45,0
	40,5
	11,2

	Λειτουργικά κέρδη 
	23,2
	19,0
	22,1

	EBITDA
	29,1
	25,2
	15,1

	Περιθώριο EBITDA %
	64,5
	62,3
	2,2 μον.


Τα έσοδα της AMC το Α’ τρίμηνο του 2008 ενισχύθηκαν κατά 11,2% σε σχέση με το αντίστοιχο τρίμηνο του 2007, ως αποτέλεσμα της σημαντικής ενίσχυσης της πελατειακής βάσης, καθώς και της κίνησης κατά 15%, κυρίως λόγω της κίνησης από πελάτες συμβολαίου (+35%).  

Το EBITDA της AMC ανήλθε σε 29,1 εκατ. ευρώ, αυξημένο κατά 15%, με το περιθώριο ΕΒΙΤDA της εταιρίας να διαμορφώνεται σε 64,5%. 

	
	A’ τρίμηνο 2007
	A’ εξάμηνο 2007
	9μηνο 2007
	2007
	A’ τρίμηνο 2008

	AMOU, μικτό (λεπτά)
	58
	58
	60
	59
	55

	ARPU, μικτό (€)
	14
	14
	14
	14
	13

	Σύνολο Πελατών
	1.024.492
	1.090.939
	1.135.447
	1.195.183
	1.223.295


Ο δείκτης μικτού AMOU για το Α’ τρίμηνο του έτους ανήλθε σε 55 λεπτά, ενώ το μικτό ARPU για την ίδια περίοδο υποχώρησε κατά 7% στα 13 ευρώ. 

Βουλγαρία, GLOBUL 
Κατά το Α’ τρίμηνο του 2008, η GLOBUL ενίσχυσε τα έσοδά της κατά 10,6%, κερδίζοντας σταθερά έδαφος στη βουλγαρική αγορά κινητής τηλεφωνίας. Τα έσοδα της εταιρίας από υπηρεσίες αυξήθηκαν κατά 14,3%, με κύριο μοχλό τα έσοδα από αερόχρονο στα συμβόλαια, τα γραπτά μηνύματα και τις υπηρεσίες δεδομένων. 

ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ GLOBUL
	(Εκατ. €)
	A’ τρίμηνο 2008
	A’ τρίμηνο  2007
	+/-%

	Κύκλος εργασιών
	101,1
	91,4
	10,6

	Λειτουργικά κέρδη
	17,4
	15,6
	11,4

	EBITDA
	40,3
	35,4
	13,9

	Περιθώριο EBITDA %
	39,9
	38,7
	1,2 μον.


Παράλληλα, το περιθώριο EBITDA της GLOBUL στο 39,9%, ενισχύθηκε κατά 1,2 ποσοστιαίες μονάδες, με το EBITDA της εταιρίας να διαμορφώνεται σε 40,3 εκατ. ευρώ, αυξημένο κατά 13,9%. 

Η βελτίωση αυτή επετεύχθη σε μία περίοδο ιδιαίτερα σημαντικής αύξησης των πελατών συμβολαίου και παρά τη μείωση, κατά 8,8%, των τελών τερματισμού από σταθερή προς κινητή τηλεφωνία το Φεβρουάριο.  

Σταθερά προσηλωμένη στην επιτυχημένη στρατηγική της για έμφαση στους πελάτες συμβολαίου, η GLOBUL προχώρησε στον εξορθολογισμό της πελατειακής βάση καρτοκινητής. Ως αποτέλεσμα των 110.000 καθαρών νέων συνδέσεων συμβολαίου και παρά τις 100.000 και πλέον καθαρές αποσυνδέσεις καρτοκινητής, η πελατειακή βάση της GLOBUL ενισχύθηκε κατά περίπου 5.000 συνδρομητές, φθάνοντας τα 3,9 εκατομμύρια, αυξημένη κατά 14% σε ετήσια βάση.
	
	Α’ τρίμηνο 2007
	Α’ εξάμηνο 2007
	9μηνο 2007
	2007
	Α’ τρίμηνο 2008

	AMOU, μικτό (λεπτά)
	83
	88
	92
	97
	103

	ARPU, μικτό (€)
	9
	10
	10
	10
	9

	Σύνολο Πελατών
	3.401.862
	3.573.172
	3.657.250
	3.872.922
	3.877.978


Ο δείκτης μικτού AMOU της GLOBUL για το A’ τρίμηνο του 2008 ανήλθε σε 103 λεπτά, ενισχυμένος κατά 24% περίπου σε ετήσια βάση. Ο δείκτης μικτού ARPU παρέμεινε κατά βάση σταθερός, πάνω από τα 9 ευρώ.  

πΓΔΜ - COSMOFON 

Η COSMOFON συνεχίζει τη θετική της πορεία, παρά την ενίσχυση του ανταγωνισμού από το δ’ τρίμηνο του 2007, με την είσοδο τρίτου παρόχου στην αγορά. Το Α’ τρίμηνο του 2008, η COSMOFON προσέλκυσε συνολικά 25.400 καθαρές νέες συνδέσεις, τα τρία τέταρτα των οποίων συνδέσεις συμβολαίου. Στο τέλος του τριμήνου η πελατειακή βάση της εταιρίας ανήλθε σε 618.400, ενισχυμένη κατά 24,3% σε σχέση  με πέρυσι. Ως αποτέλεσμα του αυξανόμενου ποσοστού των συνδέσεων συμβολαίου επί του συνόλου των νέων πελατών, συνεχίστηκε η ποιοτική βελτίωση της πελατειακής βάσης της εταιρίας, το 20% της οποίας είναι πλέον συνδέσεις συμβολαίου. Το Α’ τρίμηνο του 2008, η COSMOFON απέκτησε άδεια 3ης γενιάς και σχεδιάζει να λανσάρει υπηρεσίες 3G το Β’ εξάμηνο του έτους. Το γεγονός αυτό σε συνδυασμό και με άλλες πρωτοβουλίες της εταιρίας δίνουν στην COSMOFON τη δυνατότητα να παρέχει μεγάλη ποικιλία υπηρεσιών, όπως WiMAX, 3G, καθώς και υπηρεσίες σταθερής τηλεφωνίας, ενισχύοντας τις προοπτικές της για περαιτέρω ανάπτυξη. 
ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ COSMOFON 

	(Εκατ. €)
	Α’ τρίμηνο 2008
	Α’ τρίμηνο 2007
	+/-%

	Κύκλος εργασιών 
	14,6
	14,0
	4,3

	Λειτουργικά Κέρδη / (Ζημίες)
	(0,9)
	(0,4)
	-121,5

	EBITDA 
	3,6
	3,4
	5,0

	Περιθώριο EBITDA % 
	24,7
	24,5
	0,2 μον.


Ο κύκλος εργασιών, στα 14,6 εκατ. ευρώ, ενισχύθηκε το Α’ τρίμηνο του 2008 κατά 4,3% με τα έσοδα από υπηρεσίες να αυξάνονται κατά 7%. 
Ο μικτός δείκτης ARPU μειώθηκε κατά 10% περίπου, στα 9 ευρώ, ενώ ο μικτός δείκτης AMOU ενισχύθηκε κατά 19%, στα 87 λεπτά.
Το EBITDA της COSMOFON ενισχύθηκε 5%, διαμορφούμενο στα 3,6 εκατ. ευρώ, με το περιθώριο ΕΒΙΤDA να ανέρχεται σε 24,7% από 24,5% το Α’ τρίμηνο του 2007. 

	
	Α’ τρίμηνο 2007
	Α’ εξάμηνο 2007
	9μηνο 2007
	2007
	Α’ τρίμηνο 2008

	AMOU, μικτό (λεπτά)
	73
	81
	85
	85
	87

	ARPU, μικτό (€)
	10
	10
	11
	10
	9

	Σύνολο πελατών 
	497.637
	515.785
	540.861
	593.026
	618.433


Ρουμανία – COSMOTE Ρουμανίας

Η COSMOTE Ρουμανίας προσέλκυσε συνολικά 621.869 νέους συνδρομητές το Α’ τρίμηνο του 2008, με την πελατειακή της βάση να διαμορφώνεται στα 4,2 εκατ., ενισχυμένη κατά 128% σε σχέση με πέρυσι και κατά 17% σε σχέση με το προηγούμενο τρίμηνο. Συνεχίζοντας την τάση που παρατηρείται από το Γ’ τρίμηνο του 2007, η COSMOTE προσέθεσε περισσότερους από 111.000 συνδρομητές συμβολαίου. 

Η αρτιότητα του τηλεπικοινωνιακού δικτύου της εταιρίας που πλέον καλύπτει άνω του 98% του πληθυσμού, οι ανταγωνιστικές εμπορικές της προσφορές και το εκτεταμένο δίκτυο διανομής αποτελούν τους κύριους παράγοντες που οδηγούν την ανάπτυξη και ενισχύουν τη θέση της COSMOTE Ρουμανίας στην αγορά.  

ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ COSMOTE ΡΟΥΜΑΝΙΑΣ 

	(Εκατ. €)
	Α’ τρίμηνο 2008
	Α’ τρίμηνο 2007
	+/-%

	Κύκλος εργασιών 
	53,2
	27,4
	94,4

	Λειτουργικά κέρδη / (Ζημίες)
	(25,8)
	(19,4)
	-33,2

	EBITDA 
	(7,7)
	(10,5)
	26,9


Ο κύκλος εργασιών της COSMOTE Ρουμανίας για το Α’ τρίμηνο του 2008 ανήλθε σε 53,2 εκατ. ευρώ, ενισχυμένος κατά 94% σε σχέση με το αντίστοιχο περσινό τρίμηνο. Ο μικτός δείκτης ARPU, στα 4,9 ευρώ, συνέχισε να επηρεάζεται από την ταχεία αύξηση της πελατειακής βάσης, αλλά και τα περιορισμένα έσοδα από την καρτοκινητή, καθώς η αγορά κυριαρχείται από πολλαπλές κάρτες SIM. 
Αναφορικά με το EBITDA, το Α’ τρίμηνο του 2008 η COSMOTE Ρουμανίας παρουσίασε ζημίες 7,7 εκατ. ευρώ, βελτίωση 27% σε σχέση με το Α’ τρίμηνο του 2007. Η εταιρία βαίνει σταθερά προς την επίτευξη του στόχου για θετικό EBITDA έως τα τέλη του έτους. 

	
	Α’ τρίμηνο 2007
	Α’ εξάμηνο 2007
	9μηνο 2007
	2007
	Α’ τρίμηνο 2008

	ARPU, μικτό (€)
	5,8
	6,2
	6,0
	5,6
	4,9

	Σύνολο πελατών 
	1.859.023
	2.216.465
	2.818.059
	3.616.274
	4.238.143


ΓΕΡΜΑΝΟΣ

Η ΓΕΡΜΑΝΟΣ παραμένει κύριος μοχλός προσέλκυσης νέων πελατών για την COSMOTE, ειδικά στην Ελλάδα και τη Ρουμανία, συνεισφέροντας καταλυτικά στην ενίσχυση του μεριδίου αγοράς και των εσόδων της εταιρίας. Συνολικά κατά το Α’ τρίμηνο της χρονιάς η ΓΕΡΜΑΝΟΣ συνεισέφερε περίπου 618 χιλιάδες νέες συνδέσεις σε επίπεδο Ομίλου COSMOTE, σε σύγκριση με 524 χιλιάδες το Α’ τρίμηνο του 2007, προσελκύοντας το 68% των νέων συνδέσεων σε όλες τις χώρες (εκτός Αλβανίας) για το τρίμηνο. 

93% των καθαρών νέων συνδέσεων του Α’ τριμήνου στην Ελλάδα προέρχονται από τη ΓΕΡΜΑΝΟΣ, σε σχέση με 87% το 2007 και 63% το 2006. Αντίστοιχα, στη Ρουμανία η συμβολή της ΓΕΡΜΑΝΟΣ στις νέες συνδέσεις ενισχύθηκε από 58% το 2007 σε 61%. Σε σύγκριση με το α’ τρίμηνο του 2007, το α’ τρίμηνο του 2008 οι καθαρές νέες συνδέσεις μέσω της ΓΕΡΜΑΝΟΣ συνέχισαν την ανοδική τους πορεία, παρουσιάζοντας ενίσχυση κατά 19% στην Ελλάδα και 21% στη Ρουμανία, όπου, χαρακτηριστικά, οι καθαρές νέες συνδέσεις συμβολαίου μέσω του δικτύου αυξήθηκαν κατά 70% σε σχέση με το Α’ τρίμηνο του περασμένου έτους. 

Τα έσοδα της ΓΕΡΜΑΝΟΣ ανήλθαν σε 240,7 εκατ. ευρώ. Τα λειτουργικά κέρδη της εταιρίας ανήλθαν σε 2,5 εκατ. ευρώ. Με στόχο τη βελτιστοποίηση της λειτουργικής και οικονομικής δομής του Ομίλου, η ΓΕΡΜΑΝΟΣ θα συνεχίσει, με ακόμη μεγαλύτερη έμφαση, να εστιάζει σε λειτουργικούς στόχους για προσέλκυση πελατών, συνεισφέροντας ουσιαστικά στην ανάπτυξη του Ομίλου.
ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ ΓΕΡΜΑΝΟΣ  

	(Εκατ. €)
	Α’ τρίμηνο 2008
	Α’ τρίμηνο 2007
	+/-%

	Κύκλος εργασιών 
	240,7
	204,5
	17,7

	Λειτουργικά Κέρδη / (Ζημίες)
	(1,3)
	5,4
	-

	EBITDA 
	2,5
	8,2
	-69,7

	Περιθώριο EBITDA % 
	1,0
	4,0
	-3,0 μον.


ROM TELECOM

	(Εκατ. €)
	Α’ τρίμηνο 2008
	Α’ τρίμηνο 2007
	+/- %

	Κύκλος Εργασιών
	219,2
	222,1
	-1,3

	EBITDA
	55,8
	90,7
	-38,5

	Περιθώριο EBITDA %
	25,5
	40,8
	-15,3 μον.

	Καθαρά Κέρδη / (Ζημίες)
	(20,0)
	19,8
	-

	EBITDA*
	85,4
	90,7
	-5,8

	Περιθώριο EBITDA % *
	39,0
	40,8
	-1,8 μον.


* Εξαιρουμένης της επίδρασης του προγράμματος πρόωρης αποχώρησης με κίνητρα κατά Α’ τρίμηνο 2008 (πρόβλεψη κόστους € 29,6 εκατ.).

Ο κύκλος εργασιών της Romtelecom ανήλθε στα € 219,2 εκατ. για την περίοδο αυτή, παρουσιάζοντας μια μικρή μείωση κατά 1,3% σε σχέση με την ίδια περίοδο του 2007. Η συνεχιζόμενη μείωση στις παραδοσιακές υπηρεσίες σταθερής τηλεφωνίας, καθώς και τα μειωμένα έσοδα από καρτοτηλέφωνα, σε συνδυασμό με τη μείωση των τιμολογίων που πραγματοποιήθηκε το Β’ τρίμηνο του 2007, τόσο στις υπηρεσίες φωνής όσο και στις ευρυζωνικές υπηρεσίες, αντισταθμίστηκε μερικώς από την ισχυρή ανάπτυξη σε νέες υπηρεσίες (ευρυζωνικές υπηρεσίες, υπηρεσίες δεδομένων και ψηφιακής δορυφορικής τηλεόρασης).

Η υποκατάσταση από την κινητή τηλεφωνία και ο έντονος ανταγωνισμός από εναλλακτικούς παρόχους επηρέασε τον αριθμό των γραμμών, που μειώθηκαν κατά περίπου 0,4% σε σχέση με το τέλος του 2007. Η συνεχιζόμενη επιτυχία των ελκυστικών πακέτων που παρουσιάστηκαν στα μέσα του 2007 ήταν καθοριστικής σημασίας για τη μείωση της απώλειας πελατών και την αύξηση της χρήσης, ιδιαίτερα στην υπεραστική κίνηση.

Τα έσοδα από υπηρεσίες data (ADSL, VPN, ευρυζωνικές υπηρεσίες), που αποτελούν μια γρήγορα αυξανόμενη πηγή εσόδων, αυξήθηκαν κατά 69% το Α’ τρίμηνο του 2008 σε σύγκριση με την αντίστοιχη περίοδο του 2007 σύμφωνα και με τον επιχειρησιακό σχεδιασμό της εταιρείας για αύξηση του μεριδίου της στις νέες υπηρεσίες, πέρα από τις παραδοσιακές υπηρεσίες φωνής. Ο συνολικός αριθμός των ADSL πελατών ξεπέρασε τις 448.000 στο τέλος του Α’ τριμήνου του 2008, μια αύξηση σχεδόν 90.000 πελατών σε σχέση με το τέλος του 2007. Αντίστοιχα, αυξήθηκε και ο αριθμός πελατών της υπηρεσίας δορυφορικής ψηφιακής τηλεόρασης «Dolce», που παρουσιάστηκε στα τέλη του 2006. Το Α’ τρίμηνο του 2008 προστέθηκαν 95.000 νέοι πελάτες, ανεβάζοντας τον συνολικό αριθμό πελατών στις 484.000.
Το EBITDA ανήλθε στα € 55,8 εκατ., μειωμένο κατά 38,5% έναντι του Α’ τριμήνου 2007, ενώ τα αποτελέσματα του τριμήνου είναι ζημίες € -20 εκατ. Η μεταβολή αυτή οφείλεται κυρίως στην αύξηση κατά 38% των αποδοχών προσωπικού, στις οποίες όμως περιλαμβάνεται το κόστος του προγράμματος πρόωρης αποχώρησης του προσωπικού που εφαρμόζει η εταιρεία, το οποίο για το Α’ τρίμηνο 2008 ανέρχεται σε € 29,6 εκατ.

Εξαιρουμένης της επίδρασης του προγράμματος πρόωρης αποχώρησης με κίνητρα, το EBITDA της εταιρείας ανέρχεται στα € 85,4 εκατ. και είναι μειωμένο κατά 5,8% σε σχέση με πέρυσι. 

Στο πλαίσιο αντιμετώπισης του αυξανόμενου ανταγωνισμού, η Romtelecom συνεχίζει τις προσπάθειές της για τον επαναπροσδιορισμό της ως ολοκληρωμένου παρόχου τηλεπικοινωνιακών υπηρεσιών και υπηρεσιών περιεχομένου. Επίσης, στις αρχές του 2008, η εταιρεία ανακοίνωσε ένα πρόγραμμα μετασχηματισμού με στόχο την ενίσχυση των λειτουργικών της επιδόσεων, ενώ σε εξέλιξη βρίσκεται ένα ευρύ πρόγραμμα αξιολόγησης των ικανοτήτων των εργαζομένων. 
ΠΑΡΑΡΤΗΜΑ

Στη συνέχεια περιγράφονται συνοπτικά σημαντικά γεγονότα που ανακοινώθηκαν τόσο κατά τη διάρκεια του Α’ τριμήνου 2008 όσο και στο διάστημα μέχρι σήμερα.

ΓΕΓΟΝΟΤΑ Α΄ΤΡΙΜΗΝΟΥ 2008
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Η Romtelecom ανακοίνωσε ότι το Διοικητικό της Συμβούλιο ενέκρινε το επιχειρησιακό σχέδιο για το 2008 που περιλαμβάνει τη βελτίωση των εσωτερικών διαδικασιών με στόχο την αύξηση της πελατειακής βάσης και την ισχυροποίηση της θέσης της εταιρείας στους τομείς της αγοράς που παρουσιάζουν ανάπτυξη, καθώς και τον αυστηρό έλεγχο των δαπανών με τον επανασχεδιασμό του τρόπου και της μεθοδολογίας εργασίας.
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ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΑ ΤΗΣ ΔΗΜΟΣΙΑΣ ΠΡΟΤΑΣΗΣ ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΞΑΓΟΡΑ ΤΩΝ ΜΕΤΟΧΩΝ ΤΗΣ COSMOTE
Επιτυχής ολοκλήρωση της προαιρετικής δημόσιας πρότασης για την εξαγορά των μετοχών της COSMOTE. Στις 29 Ιανουαρίου 2008, που έληξε η περίοδος αποδοχής της Δημόσιας Πρότασης, ο ΟΤΕ κατείχε ποσοστό 98,59%. Ο ΟΤΕ είχε δικαίωμα -εντός τριμήνου από τη λήξη της περιόδου αποδοχής- να ασκήσει το Δικαίωμα Εξαγοράς (squeeze-out) στην ίδια τιμή με την τιμή προσφοράς για τη δημόσια πρόταση δηλ. 26,25 ευρώ ανά μετοχή. Οι εναπομείναντες μέτοχοι είχαν δικαίωμα να πωλήσουν χρηματιστηριακά στον ΟΤΕ τις μετοχές τους στην τιμή των 26,25 ευρώ ανά μετοχή εντός τριών μηνών (δικαίωμα εξόδου sell-out). Μετά την ολοκλήρωση της άσκησης του Δικαιώματος Εξαγοράς και του Δικαιώματος Εξόδου, ο ΟΤΕ ξεκίνησε τη διαδικασία για τη διαγραφή των μετοχών της COSMOTE από το ΧΑ. Στις 9 Απριλίου 2008, ο ΟΤΕ κατείχε πλέον το σύνολο (100%) των μετοχών και των αντίστοιχων δικαιωμάτων ψήφου της COSMOTE. Κατά συνέπεια η τελευταία υπέβαλε στην Επιτροπή Κεφαλαιαγοράς αίτημα για τη διαγραφή των μετοχών της από το Χρηματιστήριο Αξιών Αθηνών, το οποίο έγινε δεκτό από την Επιτροπή Κεφαλαιαγοράς. 

ΝΕΕΣ ΧΑΜΗΛΟΤΕΡΕΣ ΤΙΜΕΣ ΓΙΑ ΚΛΗΣΕΙΣ ΑΠΟ ΣΤΑΘΕΡΟ ΟΤΕ ΠΡΟΣ ΚΙΝΗΤΑ

Ο ΟΤΕ ανακοίνωσε νέες χαμηλότερες τιμές για κλήσεις από σταθερό ΟΤΕ προς κινητά COSMOTE, Vodafone, WIND και Q-Telecom. Οι πελάτες του ΟΤΕ επωφελούνται από μειώσεις στις τιμές μέχρι και 8,7%. 

ΕΚΔΟΣΗ ΟΜΟΛΟΓΙΩΝ

Ο OTE ανακοίνωσε την επιτυχή ολοκλήρωση από τη θυγατρική του OTE Plc. της διαδικασίας βιβλίου προσφορών (bookbuilding) για την έκδοση ομολογιών σταθερού επιτοκίου. Οι εκδόσεις αφορούν σε τριετείς ομολογίες, συνολικού ύψους 1,5 δισ. ευρώ, με ετήσιο κουπόνι 5,375% και τιμή έκδοσης 99,750%, καθώς και επταετείς ομολογίες, συνολικού ύψους 600 εκατ. ευρώ με ετήσιο κουπόνι 6% και τιμή έκδοσης 99,705%. Η διαδικασία βιβλίου προσφορών ολοκληρώθηκε εντός της ίδιας ημέρας και σε διάστημα 3 ωρών συγκεντρώνοντας συνολική ζήτηση ύψους περίπου 7,5 δισ. ευρώ, επιτυγχάνοντας υπερκάλυψη του βιβλίου κατά 3,6 φορές. Τα κεφάλαια από την έκδοση των ομολογιών χρησιμοποιήθηκαν για την αναχρηματοδότηση του βραχυπρόθεσμου δανείου (bridge facility), που είχε συναφθεί το Νοέμβριο του 2007 από την OTE Plc για την χρηματοδότηση της εξαγοράς των μειοψηφιών της COSMOTE από την ΟΤΕ Α.Ε. Το κόστος της συνολικής εξαγοράς ανήλθε σε 2,85 δισ. ευρώ το οποίο καλύφθηκε κατά 2,1 δισ. ευρώ από το βραχυπρόθεσμο δάνειο και κατά 750 εκατ. ευρώ από ίδια διαθέσιμα του ΟΤΕ.

ΕΝΙΣΧΥΣΗ ΦΙΛΑΝΘΡΩΠΙΚΩΝ ΣΩΜΑΤΕΙΩΝ ΓΙΑ ΠΑΙΔΙΑ ΜΕΣΩ ΤΟΥ 11888

Ο ΟΤΕ ανακοίνωσε ότι παρέδωσε ποσό 220.000 ευρώ που συγκεντρώθηκε από τις κλήσεις στο 11888, κατά τη διάρκεια των χριστουγεννιάτικων εορτών, στους εκπροσώπους της Ένωσης «Μαζί για το Παιδί», στο Σωματείο MDA ΕΛΛΑΣ και στο Σύλλογο «το Χαμόγελο του Παιδιού». 

ΠΩΛΗΣΗ OTENET ΚΥΠΡΟΥ LTD
Ο ΟΤΕ ανακοίνωσε ότι η Κυπριακή εταιρεία Cyprus Trading Corporation Plc (CTC) έχει συμφωνήσει να αποκτήσει από τον Όμιλο ΟΤΕ το σύνολο των συμμετοχών του στις εταιρείες OTENET Κύπρου Ltd και OTENET Telecommunications Ltd αντί του συνολικού ποσού €3,9 εκατ. H συμφωνία τελεί υπό την αίρεση της έγκρισης των αρμοδίων αρχών.

ΕΦΑΡΜΟΓΗ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑΤΟΣ ΑΠΟΧΩΡΗΣΗΣ ΕΡΓΑΖΟΜΕΝΩΝ ΜΕ ΚΙΝΗΤΡΑ 

Ο ΟΤΕ ανακοίνωσε ότι υπογράφηκε συλλογική σύμβαση εργασίας (αποχώρηση με κίνητρα) από την Διοίκηση της εταιρείας και την Διοίκηση της ΟΜΕ-ΟΤΕ σύμφωνα με την οποία, στους υπαλλήλους που θεμελιώνουν δικαίωμα άμεσης λήψης σύνταξης λόγω 35ετίας ή ορίου ηλικίας, δίνονται κίνητρα αποχώρησης 5.000 έως 40.000 ευρώ, εφόσον ο υπολειπόμενος χρόνος υπηρεσίας τους μέχρι την ημερομηνία υποχρεωτικής αποχώρησής τους είναι αντίστοιχα από ένα έως πέντε έτη. Η σύμβαση αφορά περίπου 200 εργαζόμενους. Η αποχώρηση των εργαζομένων θα αρχίσει στις 11 Απριλίου 2008 και θα ολοκληρωθεί στο τέλος του έτους.

CONN-X@WORK PLUS - Η ΟΛΟΚΛΗΡΩΜΕΝΗ ΤΗΛΕΠΙΚΟΙΝΩΝΙΑΚΗ ΛΥΣΗ ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗ

Ο ΟΤΕ ανακοίνωσε το conn-x@work plus, που έρχεται να καλύψει τις ανάγκες μεγαλύτερων επιχειρήσεων για ολοκληρωμένη διασύνδεση φωνής και δεδομένων σε πολλαπλά σημεία παρουσίας. Το conn-x@work παρέχει πακέτα υπηρεσιών που συνδυάζουν ευρυζωνική πρόσβαση σε internet ή VPN, οικονομική σταθερή τηλεφωνία, εξοπλισμό, καθώς και συμπληρωματικές υπηρεσίες προστιθέμενης αξίας. 

ΜΕΤΑΓΕΝΕΣΤΕΡΑ ΓΕΓΟΝΟΤΑ

ΑΙΤΗΜΑ ΤΗΣ ΟΤΕ ΑΚΙΝΗΤΑ ΣΤΗΝ ΕΠΙΤΡΟΠΗ ΚΕΦΑΛΑΙΑΓΟΡΑΣ ΓΙΑ ΕΚΔΟΣΗ ΑΔΕΙΑΣ ΛΕΙΤΟΥΡΓΙΑΣ ΕΤΑΙΡΕΙΑΣ ΑΚΙΝΗΤΗΣ ΠΕΡΙΟΥΣΙΑΣ

Ο ΟΤΕ ανακοίνωσε ότι η θυγατρική εταιρεία ΟΤΕ ΑΚΙΝΗΤΑ κατέθεσε αίτημα στην Επιτροπή Κεφαλαιαγοράς στις 10 Απριλίου 2008, για έκδοση άδειας λειτουργίας Ανώνυμης Εταιρείας Επενδύσεων Ακίνητης Περιουσίας (ΑΕΕΑΠ). Η ενέργεια αυτή αποτελεί μέρος του στρατηγικού σχεδιασμού του Ομίλου ΟΤΕ για την ανάδειξη της αξίας του μεγάλου χαρτοφυλακίου ακινήτων που διαθέτει η ΟΤΕ-Estate. Η αξία των ακινήτων που θα εισφερθούν στην ΑΕΕΑΠ δεν θα είναι μικρότερη από 250 εκατομμύρια ευρώ.  

ΝΕΕΣ ΜΕΙΩΜΕΝΕΣ ΤΙΜΕΣ ΓΙΑ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΙΑΚΑ ΔΙΚΤΥΑ (IP VPN)

Ο ΟΤΕ ανακοίνωσε νέες μειωμένες τιμές για την υπηρεσία IP VPN, διευκολύνοντας τις επιχειρήσεις να καλύψουν τις αυξημένες ανάγκες τους με σύγχρονες τηλεπικοινωνιακές λύσεις. Συγκεκριμένα, για ADSL access ΙP VPN, σε υφιστάμενη ADSL πρόσβαση, το τέλος σύνδεσης της υπηρεσίας μειώνεται κατά 20%, ενώ το μηνιαίο τέλος έως και 23%. Επίσης, καθιερώνεται νέο εκπτωτικό πρόγραμμα για το σύνολο των υπηρεσιών IP VPN που προσφέρει ο ΟΤΕ και εξασφαλίζει μειώσεις έως 20% κάθε μήνα. 

ΟΤΕ ALL IN 1 – ΣΤΑΘΕΡΗ, ΚΙΝΗΤΗ ΚΑΙ ADSL ΣΕ ΕΝΑ ΜΗΝΙΑΙΟ ΛΟΓΑΡΙΑΣΜΟ

Ο ΟΤΕ ανακοίνωσε τη νέα συνδυασμένη προσφορά σταθερής τηλεφωνίας, κινητής τηλεφωνίας και ευρυζωνικού internet «OTE all in 1». Με το «ΟΤΕ all in 1» οι πελάτες του ΟΤΕ μπορούν να έχουν όλες τις τηλεπικοινωνιακές υπηρεσίες τους σε ένα μηνιαίο λογαριασμό, απολαμβάνοντας έκπτωση 15% κάθε μήνα στο πάγιο του συμβολαίου COSMOTE που θα επιλέξουν, η οποία μπορεί να φτάσει έως και 18,75 ευρώ το μήνα (με ΦΠΑ). Το «ΟΤΕ all in 1» σηματοδοτεί την πρώτη κοινή εμπορική προσφορά του ΟΤΕ και της COSMOTE σύμφωνα με την ενιαία στρατηγική του Ομίλου ΟΤΕ που υπαγορεύεται από τις συνεχείς εξελίξεις στις τηλεπικοινωνίες και τη σύγκλιση μεταξύ σταθερής και κινητής τηλεφωνίας.

ΣΥΜΜΕΤΟΧΗ ΤΗΣ DEUTSCHE TELEKOM ΣΤΟ ΜΕΤΟΧΙΚΟ ΚΕΦΑΛΑΙΟ ΤΟΥ ΟΤΕ

Ο ΟΤΕ  ανακοίνωσε ότι σύμφωνα με ενημέρωση που είχε από την Deutsche Telekom, η συμμετοχή της τελευταίας στο μετοχικό κεφάλαιο του ΟΤΕ ανέρχεται σε ποσοστό 19.999234% ή σε  98.026.324 μετοχές του ΟΤΕ, με τα αντίστοιχα δικαιώματα ψήφου. 

ΣΗΜ. Οι οικονομικές καταστάσεις (ατομικές και ενοποιημένες) σύμφωνα με τα Δ.Π.Χ.Π. είναι διαθέσιμες στο www.ote.gr.
ΠΛΗΡΟΦΟΡΙΕΣ:

	Γραφειο τυπου 

δ/νση εταιρικησ επικοινωνιασ οτε

Τηλ. 210-6117434

Fax. 210-6115825

E-mail: media-office@ote.gr 
	Δ/νση επενδυτικων σχεσεων ote
Τηλ.: 210-6111574

Fax. 210-6111030

Ε-mail: dtzelepis@ote.gr
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